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MXM-Manager aumenta penetracao na
area de navegacao

Frota Oceanica revela Grupo Lachmann e CMA-
como fez do ERP um CGM adotam solucao da
aliado na melhoria de seus MXM

servicos
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MXM ganha for¢ca no segmento de navegacao

Aatuacdo da MXM Sistemas na area de navegacao teve inicioem 1990 e ao lo

EDITORIAL

ngo do

tempo fortaleceu-se nesse segmento, ampliando e desenvolvendo novos médulos de

seu ERP para atender as necessidades dos clientes. Atualmente, 0 MXM-Mar
utilizado por varias empresas do setor:0 Grupo Libra, o Grupo Frota Oceéan
Grupo Lachmann e sua mais nova conquista, a CMA CGM, empresa france

nager €
cia, o
2sa de

agenciamento maritimo. Considerada uma das cinco maiores do mundo, a CMA
CGM adotou 0 ERP da MXM e tera sua matriz local e nove escritorios espalhados

pelo pais utilizando a solu¢cdo da MXM.

Nessa edicdo do Info Manager, vocé podera conferir alguns dos diferenciais,que

levaram essas empresas do ramo de navegacao a investirem no MXM-Manage

Bate-papo
com Roberto Lins

Aempresa de navegacgédo Frota Oceanica e Amazoénica S.A é um dos cases de
da MXM. Roberto Lins, gerente geral de tecnologia, fala sobre a utiliza¢ao do EF
MXM como aliado na melhoria de seus servigos

Infomanager: Por que a Frota Manager, a fonte ficou centrali- Roberto Lins: Os principais
Oceanica e Amazodnica optou zada e o nivel de produtividade diferenciais do sistema s&o
pela adogdo do MXM- edeinformatizacéo daempresaacilidade deimplantacéo, dev
Manager? foiampliado. do a filosofia de parametriza;
¢éo e a facilidade de uso, qu
Roberto Lins: Em 1999, deci- Infomanager: Quantas unida- exige poucas horas de consu
dimos substituir a ferramenta des, setores e funcionéarios datoria paraimplantagao.
gue utilizdvamos e fomos pro- Frota Oceanica e Amazobnica
curar outra no mercado. utilizam osistemadaMXM?
Escolhemos o MXM-Manager
por ter apresentado o maior ni- Roberto Lins: No total, 12 em-
vel de aderéncia ao nosso negé-presas sao processadas nos 15
cio, ou seja, ndo foi necessario modulos que estdo em produ-
realizar muitas alteracdes paracdo do ERP da MXM. Séao
implanté-lo na Frota. Outro fa- 60 usuarios distribuidos entre
tor decisivo foi a simplicidade os setores de controladoria, fi-
da solugdo da MXM em com- nangas, suprimentos, vendas /
paragdo com os concorrentes efaturamento e na area de logis-
a forma de parametrizacdo dotica de navegacao. A empresa
sistema. mais recente e que utiliza o mai-
or nimero de modulos do  sis-
Infomanager: O que mudou tema é a SALINOR (Salinas
nos processos da empresa conNordeste S.A), que esta na fase
a utilizacdodo ERP daMXM? de produ¢édo em paralelo. O re-
torno mais significativo depois
Roberto Lins: A mudanga daimplantacdodo sistemaacon-
mais signifcativa atribuida a teceu nas areas de controlado-
essa utilizagdo foi a melhoria ria e financgas, seguidas por lo- Roberto Lins
da qualidade e pontualidade dagistica de navegacao. Gerente de tecnologia da Frota
informacdo com a eliminacao
das varias fontes de informa- Infomanager: Em sua opinido,
¢Oes da empresa e diminuigdoquais os principais diferenciais
do retrabalho. Com o MXM- doMXM-Manager?
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Grupo Lachmann consolida informagdes de suas cinco
empresas com o MXM-Manager

specializado em solu- tema acessivel a todos os usuatem duracdo prevista de 11 MXM, o projeto para
Oes de gestao e opera-rios. Optamos pela solugdoméses, teve inicio no més de Lachmann abrangera as areas

¢do logistica, acaba de adotar aVXM-Manager por ser a mais Junho, em reunido da qual financeiras e administrativas do
solucédo de ERP da MXM para completa”, explica Robson participaram executivos da Grupo com aproximadamente
interligar as informacgdes das Almeida, Diretor administrati- Lachmanne da MXMAsequi- 150 usuérios. "Serd um proces-
empresas Integral Terminais, vo-financeiro daLachmann. pes das duas empresas quesolongo, mastenho certezaque
Oceanus, Lachmann Logistica, Com ampla experiéncia no estdo envolvidas no projetotro- seremos bem-sucedidos.
Global e Mitra. Apés um pro- setor de navegacdo e um sistecaram informagBes sobre a Saimos vitoriosos de um pro-
cesso de sele¢do de seis mesesya que destaca-se pela simpli-infra-estrutura a ser disponibi- cesso de sele¢cdo complexo e
0 Grupo optou pelo MXM- cidade de suaoperagédo,aMXMlizada e o envolvimento dos rigoroso, o que ja € motivo de
Manager, principalmente devi- adequou-se as exigéncias dausuarios, entre outros assuntos.comemoracéo”, comentou
do as facilidades oferecidas GrupoLachmann, cujo projeto De acordo com Mauri- Felgueiras, otimista.
pelo seu médulo fiscal. "As
funcionalidades do MXM-
Manager contemplam todas as
nossas expectativas, sobretudo
no que diz respeito a andlise das
operacdes fiscais e lancamen-
tos contédbeis" revela Milton
Pereira, gerente do projeto de
implantacdonalLachmann.

ALachmann utilizavaum sis-
tema desenvolvido interna-
mente, mas que ndo atendia a
todas as areas das empresas.
Para integrar toda a complexa
rede de informac®es, incluindo
desde o setor de compras até o
orcamento, era necessario um
ERP que atendesse ao segmen-
to de navegacéo e, ao mesmo
tempo, que oferecesse facilida-
de de uso. "Precisdvamos con-
solidar o Grupo com informa-
¢Oes e gerar maior controle para
as empresas. Além disso, que-
riamos que todos falassem a

mesma lingua e, para isso, Equipes MXM e Lachmann: empresa adotou o MXM-Manager

OGrupo Lachmann, tinhamos necessidade deumsisde implantagdo do sistema, cio Felgueiras, presidente da
¢
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MXM agrupa médulos e funcionalidades
para atender especificidades de clientes
V clientes, a MXM subdividiu 0 seu ERP em produtos, def

ma que os agrupamentos de modulos e funcionalida
possam melhor atender ao publico-alvo. A adogéo destes pro
possibilita automatizar as areas de qualquer setor da empresa
te e ainda permitir que as ac6es comerciais e de marketing da N
estejam focadas em segmentos especificos de atuacdo empre
Uma outra vantagem atribuida a esta subdivisdo de produto
capacidade de se agregar solucdes de acordo com a deman
clientes, mantendo o diferencial da integragdo on-line
tre os modulos envolvidos. O primeiro agrupamento a
disponibilizado para comercializacdo foi 0 MXM-Financeiro
Contabil.

Assim como nas faces de um cubo, o agrupamento dos maog
da MXM se divide em seis produtos: Comercial, Supriment
Producéo, Controle, Financeiro & Contabil e Business Mana
(solucgdes verticais como editoras, empresas de navegacao, et

As solugBes da MXM tém colecionado histdrias de sucessd

grupos empresariais de diversos segmentos de negécios e jas
mais de 4 mil usuérios emtodo o pais.

isando adequar-se as necessidades de seus atuais e f
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MXM participa de feira de Logistica

Nosdias 12,13 e 14 de maio, a MXM Sistemas marcou prest
na 12 Feira de Logistica Off-Shore 2004, em Macaé. A cidade,
€ considerada um dos polos de desenvolvimento mais dinan
do Estado do Rio de Janeiro, recebeu cerca de 5.000 visita
durante ostrés dias de evento. O stand da MXM, localizado log
entrada do Centro de Exposi¢des, foi prestigiado por alguns de
clientes, entre eles El Paso Energy, Global Transporte Mariti
Forship Engenharia e Domingues e Pinho Contadores.

De acordo com Jo&o Estebanez, gerente comercial da MX
saldo da Feira foi positivo, uma vez que o evento permitiu que
namero expressivo de empresas com grande representativida
mercado local conhecessem a solucdo da MXM
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INTEGRA

Domingues e Pinho Contadores investe em
inclusdo social
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em A Domingues e Pinho presidente, Manuel Domin-
orgamtadores (DPC), clientegues é uma pessoa que se preo-
MXM desde 1995, completa 20cupa muito com questdes soci-
anos de existéncia presenteandais. Estamos felizes em contri-
muita gente. Preocupada comabuir de alguma forma para o
questdes sociais que afligemaprimoramento profissional des-
0 Brasil, a DPC participa, hates jovens", afirma o diretor
ceca de 10 anos, do Programauperintendente da DPC, Jodo
Patrulheirismo, que visa inte-Henrique Brum.
grar adolescentes de ambos|os
sexos no mercado de trabalhoPara mais informacdes, visite o
facilitando aos menos favoreci- site da empresa:
>nas 0 acesso a educacéo. www.dpc.com.br
gue Através do programa,
li@apresa ja deu oportunidades a
antesca de 150 jovens e atualmen-
0 tepossui 12 patrulheiros em seu* Essa coluna é dedicada aos cli-
sguadro de funcionarios. A DPCentes da MXM. Se a sua empre-
m®,uma das principais parceirasa também tem untase de
da associacdo de patrulheirissucesso em acdes sociais ou
Mptos do Estado do Rio de Janeir@lguma outra novidade que quei-
uentem orgulho em possibilitar pra expor nesse espago, envie sua
ddesenvolvimento social e a ini-contribuigao para
ciacdo profissionais de tantos faleconosco@mxm.com.br
adolescentes carentes.
"A responsabilidade social
€ uma caracteristica forte na
Domingues e Pinho. O propri

Jodo Henrique, diretor da DPC
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